'k zag weinig In

opbouwen

van een business met Forever en geloofade

al helemaal niet In

eerste om toe te geven dat ik het aanvankelijk niet geloofde.

Het concept werkt keer op keer

In 2004 heb ik, om verschillende redenen, wat gas terug
moeten nemen. Toch bleef mijn inkomen op peil. In 2008
werd ik benaderd door een jeugdvriend (Jan Pachen,
waarover in dit magazine ook een artikel staat). Hij wilde
het roer omgooien en had gezien hoe mijn leven ten goede
was veranderd dankzij Forever. Hij was voor mij de reden
om weer actief te worden en hem en zijn team actief te
begeleiden in het Forever-concept, waarvan ik weet dat
het werkt. De resultaten waren ernaar: in 2009 werd ik de
nummer 1 distributeur in de Benelux, puur door anderen te

helpen!

Genieten van het leven

Wat ik nu voornamelijk nog doe, is persoonlijk mensen

coachen. Ik wil hen steunen op de manier zoals zij dat willen,

dat is belangrijk. Als je de kracht van het geven kent, is

dat het hoogst haalbare. Ik ben door Forever voor heel wat
internationale reizen en bijeenkomsten uitgenodigd. Dat
heeft mij een grote schare nieuwe vrienden en kennissen
opgeleverd. Dat is niet alleen leuk maar ook handig. Als ik
een meeting organiseer, hoef ik maar te bellen en ze komen
training geven. De vele (betaalde) reizen, de vrijheid om je
eigen tijd in te delen én het feit dat op een gegeven moment
je teamomzet en dus je inkomen blijft groeien, ook als je er
zelf even niet bent, heeft mij een volstrekt andere levensstijl
opgeleverd. Ik verblijf langere periodes in het jaar op mijn
jacht, ik ga met regelmaat op skivakantie en geniet volop
van al het moois dat het leven biedt. Dat kan ik alleen maar
dankzij Forever en alles wat mijn distributeurschap mij heeft
gebracht. Ik ben de oprichter van Forever, Rex Maughan,
die overigens nog steeds actief is, dan ook zeer dankbaar
voor de mogelijkheden die hij ruim dertig jaar geleden heeft

gecreéerd.

ledereen kan bereiken wat ik heb bereikt

Het Forever-concept is simpel. ledereen kan het, ongeacht

netwerkmarketing.

0/, M(jn éoovL

achtergrond of ervaring. Maar simpel wil niet zeggen dat het
vanzelf gaat. Je moet er wel moeite en tijd in willen steken.
Dat is dan ook de reden dat niet iedereen even succesvol

wordt met Forever.

Tips

Wat absoluut helpt, is goed luisteren. Alleen zo kun je goed
in beeld krijgen wat mensen belangrijk vinden en waar ze,
soms onbewust een oplossing voor zoeken. Bied hen jouw
oplossing, zonder opdringerig te zijn. Het mooie is dat je
door anderen te helpen er zelf ook een goed gevoel aan
overhoudt. Dat voelt eigenlijk nog beter dan het geld wat je

ermee verdient. Als je dat doet, komt de rest vanzelf.” x
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